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Farsk undersokning om hallbarhet skapar
affarsmajligheter for lyhdrda Dalaforetag

| framtiden kommer hallbarhet att vara en hygienfaktor. Storforetagen skarper
sina krav i snabb takt och om man vill framtidssékra sin verksamhet i en
internationell leveranskedja ar det viktigt att ligga steget fore och félja sina
kunder. Nu presenterar Exportarena Dalarna en farsk undersdkning dar tolv
stora internationella foretag berattar om hallbarhetskrav och
rekommendationer som de tycker att sma-och medelstora foretag som ar
underleverantorer ska titta extra noga pa. Storféretagen ar representerande
inom industrier sdsom fordon, stal, energi, mineral, virke och skog.

Resultatet av undersdkningen
Viktiga hallbarhetskrav att ha koll pa som underleverantor:

= Att ditt foretag har en miljocertifiering eller minst en tydlig miljopolicy.

= Att ditt foretag har en uppférandekod (code of conduct) som personalen maste forhalla sig till.

= Att ditt fOretag bedriver ett sdkerhetsarbete for anstéllda ur ett arbetsmiljoperspektiv och
bestkare ur ett bestkarperspektiv.

= Att ditt foretag arbetar aktivt med social hallbarhet sdisom manskliga rattigheter och
anstandiga anstallningsvillkor.

= Att ditt fOretag tar ett cirkuldrt ansvar, exempelvis genom energi-och resurseffektivisering.
Detta kan till exempel handla om att man forsoker eliminera energilésningar som bygger pa
fossila branslen eller forséker minska sina vaxthusgaser.

= Att ditt foretag arbetar med digitalisering for sakrare uppfoljning och sparbarhet.

Rekommendationer

» Bevaka de senaste som sker pa hallbarhetsomradet inom din marknad.

* Folj dina kunder uppat i vardekedjan! Hur tanker de kring hallbarhet om tre, fem och tio ar?
Vaga fraga om deras leverantors-och hallbarhetskrav ur ett langsiktigt perspektiv och anpassa
egen verksamhet successivt innan det blir direkta krav fran dina kunder. Titta inte bara pa de
kunder man redan har, utan aven de kunder som man vill ha.

= Storforetagen staller allt hogre krav pa flexibilitet och snabb anpassning till &ndrade
forhallanden, som till exempel rorlighet i produktionsfloden. Se 6ver hur just din foljsamhet
ser ut i relation till dina kunder.

= Som underleverantdr behdver man skapa starkare relationer till sina karnkunder, sa kallat
“partnering”. Partnering gar ut pa att bada parter investerar i varandra igenom 6msesidigt
ansvarstagande. Med starkare bindningar och en stérre 6ppenhet mellan dig och din kund,
vinner du sékerhet och forutsdgbarheten dkar. Samtidigt skapas mdjligheter for
underleverantoren att i olika situationer fa bistand fran kunden.
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Vill du bli béattre pa hallbarhet?
Vill du veta mer om hur man ska tanka kring hallbarhetskraven for att framtidsséakra din verksamhet?
Eller fa stottning i din export? VValkommen att kontakta Exportarena Dalarna eller IUC Dalarna.

Kontakta Exportarena Dalarna eller besok www.exportarenadalarna.se
Skicka ett mail till exportlots@exportarenadalarna.se sa ringer vi upp dig inom tva
arbetsdagar med reservation for semesterveckor under sommaren.

Kontakta IUC Dalarna

Kjell Grundstrém

070-575 64 89
kjell.grundstrom@iucdalarna.se
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